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BID	MANAGER
WIE	ZIJN	WIJ?
MAAS	is	een	innovatief,	professioneel,	waardengedreven	en	servicegericht	bedrijf.	Toonaangevend	in	de	branche
met	toegewijde	mensen	vol	passie	voor	lekker	eten	&	drinken.	Mensen	die	bij	MAAS	werken	doen	dat	met	veel
liefde	voor	onze	state-of-the-art	vending	machines	en	de	heerlijke	koffie,	thee	en	frisdranken	die	we	daarin
aanbieden	in	combinatie	met	onze	gezonde	en	soms	gewoon	lekkere	snacks.	Onze	machines	zijn	makkelijk	in	het
gebruik,	mooi	ontworpen	en	betrouwbaar.	Kortom,	werken	bij	MAAS	betekent	dat	je	simpelweg	van	4	dingen
houdt:	mensen,	machines,	eten	&	drinken	én	het	maken	van	sociale	en	duurzame	impact!

MAAS	behoort	tot	de	Miko	Groep	die	sinds	haar	oprichting	in	1801	een	benijdenswaardige	positie	heeft	verworven
in	de	koffiemarkt	en	is	uitgegroeid	tot	een	dynamische,	beursgenoteerde	bedrijvengroep	met	verschillende
dochterondernemingen	in	binnen-	en	buitenland.	Vandaag	liggen	meer	dan	1.300	gemotiveerde	medewerkers	aan
de	basis	van	dit	succes.

Bij	MAAS	werken	op	dit	moment	600	medewerkers	dagelijks	met	veel	P.L.E.Z.I.E.R.	voor	de	mooiste	klanten	in
Nederland.

VIND	JIJ	HET	EEN	UITDAGING	OM...
Die	grote	order	binnen	te	halen?

De	eisen	van	de	klant	te	vertalen	in	een	offerte	waar	de	klant	geen	nee	tegen	kan	zeggen?

Samen	met	een	team	van	collega’s	te	sparren	voor	de	winnende	strategie?

Dan	willen	wij	graag	met	jou	kennismaken!

WAT	GA	JE	DOEN?
Als	bid	manager	ben	je	van	A	tot	Z	verantwoordelijk	voor	alle	Europese	aanbestedingen	en	onderhandse	trajecten
die	binnenkomen.	Je	zorgt	dat	het	hele	offertetraject	efficiënt	en	op	tijd	verloopt	en	werkt	nauw	samen	met	alle
partijen	die	nodig	zijn	om	de	winnende	offerte	in	te	dienen.	Deze	offerte	bouw	je	zelf	op	basis	van	de	strategie	die
je	met	de	accountmanager	hebt	neergezet.	Daarnaast	krijg	je	alle	ruimte	voor	eigen	inbreng	en	om	actief	bij	te
dragen	aan	het	verbeteren	van	tenderprocedures	en	het	schrijven	van	commerciële	teksten.

	

Je	komt	in	een	ervaren	team	van	2	bid	managers	en	1	grafisch	vormgever	die	dagelijks	bezig	zijn	om	de	mooiste
klant	specifieke	offertes	in	te	dienen.

Kernwoorden:	Bid	management,	aanbestedingen,	APMP,	offertetraject,	tenders

WAT	BRENG	JE	MEE?
Bij	voorkeur	werkervaring	als	Bidmanager,	echter	je	bent	ook	van	harte	welkom	als	je	het	vak	wilt	leren;

Talent	hebt	voor	commercieel	schrijven	en	het	vertalen	van	de	klantvraag	in	een	pakkende	offerte;

Gestructureerd,	nauwkeurig,	procesmatig	en	goed	in	teamverband	kunt	werken;



Afgeronde	HBO	opleiding	en	uitstekende	beheersing	van	de	Nederlandse	taal;

Je	bent	al	gecertificeerd	of	bereid	gecertificeerd	te	worden	in	bidmanagement

TREAT	YOURSELF	WELL
MAAS	is	continu	in	beweging.	Nieuwe	klanten,	merken	en	innovaties.	Als	je	bij	ons	werkt,	maak	je	IMPACT	op
het	werk!	Wij	bieden	jou	een	veelzijdige	functie	binnen	een	dynamische,	waardengedreven	en	no-nonsense
omgeving.

Verder	bieden	wij:

Een	werkweek	van	38,75	uur	op	fulltime	basis;

30	vakantiedagen	op	basis	van	een	fulltime	dienstverband;

Een	bonus	opportunity	bij	het	behalen	van	de	doelstellingen;

Een	aantrekkelijke	pensioenregeling;

Veel	vrijheid	in	het	uitvoeren	van	je	werkzaamheden;

Spontane	vrijdagmiddagborrels	en	geplande	uitjes	met	de	volledige	commerciële	afdeling;

P.L.E.Z.I.E.R.I.G.E	collega's	�	;

En	uiteraard	drink	je	dagelijks	de	lekkerste	en	meest	duurzame	koffie	en	thee!

INTERESSE	IN	DE	VACATURE?
Ben	je	na	het	lezen	van	deze	vacature	enthousiast	om	bij	MAAS	aan	de	slag	te	gaan?	Solliciteer	dan	direct	en	wie
weet	tot	op	de	koffie!

https://maas.nl/

https://maas.nl/

